s Kognitiv Salgsudvikling  mssss

Vi giver dig de bedste
foruds@tninger for succes -
resten er op til dig!

DET ER BEVIST, at vores tanker og fglelser (vores mentale tilstand) er suverant bestemmende
for, hvor godt vi mennesker indlzaerer samt, hvor gode vi er til efterfglgende at bruge og udnytte
det vi har leert.

DET ER OGSA BEVIST, at den kognitive tilgang er verdens mest effektfulde metode til at
arbejde med det mentale, bade med dig selv og med andre mennesker (f.eks. kunderne).

DERFOR har vi udviklet fremtidens salgskoncept -

Kognitiv Salgsudvikling ©. Tilbagemeldingerne fra tidligere deltagere, er overvaeldende positive
- bade omkring praktisk anvendelse og opnaede resultater.

Kursusforlgbet bestar af tre dele:

R.A.R.

M3l og strategi

Kognitiv undervisning, som Online traeningsprogram som Den mest effektive metode til
beviseligt giver en gget fastholder og fortsaetter din at bringe det indlaerte fra
indleering, i alle salgets personlige udvikling. viden til faerdighed, i din egen
operationelle og mentale faglige kontekst. Selvfglgelig
discipliner. med personlig kognitiv
feedback undervejs.
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Kognitiv Salgsudvikling

Pa udviklingsforlgbet vil du opna:

o« Kompetencer som giver dig unik adgang til dine kunders tanker og fglelser - og dermed til
deres sande kgbemotiver.

e Mentalt fokus pa dig selv og mulighederne for, at du kan udnytte dine styrker og
salgskompetencer optimalt (herunder din virksomheds differentieringer).

o @gede faerdigheder i at coache dig selv mentalt, sa du kan vaere bedst, nar det galder!

o @get bevidsthed om, og feerdighed i, at arbejde med tanker og fglelser, som er styrende for
bade din egen og ikke mindst dine kunders adfaerd.

o At fadine tanker og fglelser udfordret og bearbejdet under forlgbet, sa uhensigtsmaessig
vanetaenkning kan blive a&endret til mere hensigtsmaessig og veerdiskabende taenkning.

o At fastyrket din tro pa at kunne lykkes - ogsa uden for din komfortzone - og modet til at
eksekvere.

e En mere helheds- og forretningsorienteret tilgang til din salgsadfaerd (holistisk tilgang).

o En gget effektivitet i planlaegning, salgskommunikation, behovsafdaekning,
Igsningsformidling, tilbudsskrivning, praesentation, forhandling, indvendingshandtering og
personlig gennemslagskraft.

Et typisk grundforlgb bestar af fglgende moduler:

e Modul 1: 2 dage - Kognitiv/mentalforstaelse, kommunikation, salgsbudskab og behovsafdaekning

e Modul 2: %2dag - Praktisk telefoneffektivitet/kanvas I

¢ Modul 3: 2 dage - Behovsafdakning, kommunikation, indvendingshandtering og Igsningsformidling
e Modul 4: %2dag - Praktisk telefoneffektivitet/kanvas Il

e Modul 5: 1dag - Indvendinger/forhandling, praesentation og personlig mental slagkraft

e Modul 6: %2dag - Videobaseret feerdighedstraening i behovsafdakning

e Modul 7: %2dag - Videobaseret faerdighedstraening i Igsningsformidling og praesentation.

Udviklingsprocessen foregar typisk over en periode pa 10 uger, med hverdagspraktiske
hjemmeopgaver mellem modulerne.

Hver szlger investerer saledes 5 hele dage samt 4 halve dage.

Onpfelgning: De fleste vaelger herefter at gennemfare en genopfriskningsdag (efter 2-3 maneder)
samt videotraening ll, sa deltagerne selv kan opleve hvordan de har udviklet sig.

Herudover stgttes udviklingsprocessen af vore webbaserede laeringssystem (tilkgbes pa
abonnement).

For yderligere information, kontakt os gerne pa info@meyer-munk.dk eller (
pa telefon 7070 1817.



